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LIVE aborda reforma tributdria
para o setor grdfico

Em abril, a Abiea realizou mais uma
LIVE que trouxe a discussdo um tema
relevante ndo somente para o segmen-
to de rétulos e etiquetas, mas também
para todo o setor grafico: a reforma tri-
butaria.

Com participacédo do deputado federal
Alexis Fonteyne e dirigido por William
D'Vas, presidente da Abiea, o bate-papo
destacou os prejuizos da guerra fiscal
entre 0s estados para 0s empresarios

.
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Alexis Fonteine

Deputado Federal - SP

e a importancia do setor gréfico para a
economia nacional e para o dia a dia das
pessoas.

A necessidade da simplificagao tributéria
e a reforma do Estado brasileiro, também

estiveram entre as pautas.

Para assistir tudo que aconteceu na LIVE,
use o link ou QR Code abaixo. A

LINK: https.//youtu.be/ YM7v16_YRc
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Sistema de Gestao Integrado para convertedores

Cadastro de Ferramentas
Controle e registro completo das informacoes técnicas

Mapa de Custo
Precos mais fiéis e seguranca nas decisGes comerciais

Controle de Perdas na Producao
Relatdrio gerencial diario ou mensal

Controle de Estoque
Controle automatico de todos os materiais
conforme producao/faturamento

19 3826-4345
contato@iquattro.com.br
iquattro.com.br

com controle total
em suas maos!

@ Ficha Técnica e Ordem de Producao
Informagoes corretas e seguranca na produgao

@ Orcamento

Calculo integrado, analise de possibilidades
de producao e envio de proposta

Fale conosco, temos uma solucao
compativel com a sua empresa.

L) iQuattro

SISTEMAS
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ARTIGO

O que é eficiéncia para o convertedor

Por Fernando Bortolim
Responsdvel pelo mercado
de Label na Durst do Brasil

Para escrever este artigo, fui consultar o
velho livro da faculdade de engenharia
para relembrar a formula da eficiéncia.
Entdo, encontrei: ela esta relacionada ao
tempo e custos. No dicionério, ela esta
definida como “a capacidade de produ-
zir um efeito; de realizar bem um traba-
lho ou desempenhar adequadamente
uma fungao”.

Bom, pensando em nosso dia a dia, a efi-
ciéncia esté ligada a ideia de aprimorar
processos para que a empresa alcance
seus propositos.

Os custos de operacdo ndo se referem
somente ao dinheiro empregado para
produzir bens ou servigos, mas também
aos equipamentos e materiais utilizados,
as pessoas envolvidas nos processos e a
mé&o de obra.
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Gastar menos e vender mais, sem afetar
a qualidade do produto é o limite entre
0 prejuizo e o lucro. Se os processos de
uma empresa transcorrem corretamen-
te, ela funciona como um reldgio. No
entanto, o contrario representa aumento
nos custos, baixa produtividade, maior
desperdicio, qualidade reduzida nos
produtos e servicos, além de resultados
abaixo do esperado.

A eficiéncia € a relacdo entre o custo das
entradas e o retorno das saidas. As entra-
das representam os custos, as pessoas en-
volvidas nos processos, 0 tempo gasto e o
trabalho aplicado. As saidas sdo os produ-
tos e/ou servicos oferecidos pela empresa.

Analisando a vida dos convertedores,
nota-se que, em sua maioria, procura-se
vender um produto que tem a criativida-
de como valor agregado e qualidade na
aparéncia. Isso € sair na frente. Mas, ao
final, o convertedor é um transformador
de insumos em um produto final. Trata-

-se de um servigo que utiliza seu tempo
como a varidvel mais importante. Ou
seja, quanto menor o tempo usado, mais
eficiente e competitivo.

Além de muita licdo de casa com todos
0s departamentos, soma-se a0 Processo
a importancia de uma estratégia para se
utilizar os equipamentos com a maior
produtividade possivel, de modo a poten-
cializar o trabalho de cada colaborador.

Notamos, assim, que a hora-maquina car-
rega todo o custo fixo da empresa. Por isso,
o convertedor busca cada vez mais por
impressoras eficientes e velozes. E, nesse
quesito, o setup de impressora é, sem du-
vida, o fator mais importante que se busca
diminuir, pois tempo de maquina parada é
considerado desperdicio e, como exposto,
tempo é justamente o bem mais precioso.

Muitas vezes, para compensar e ndo com-
prometer 0s prazos, a empresa necessita
de mais impressoras, mas isso aumenta
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ainda mais os custos. Por exemplo, muitas
vezes vemos as empresas utilizarem lar-
guras pequenas de impresséo, e sabemos
que é uma estratégia para reduzir custo
de matrizes e diminuir desperdicio de
acerto. Porém, perdemos eficiéncia, pois
vai demorar mais tempo para produzir.

Outro problema é o desperdicio gerar
perda numa impressora. Isso significa
que se utiliza mais tempo para produzi-
-lo. Além disso, esta se desperdicando os

insumos comprados que, sabemos, tém
alto impacto no custo. Para piorar, boa
parte desses insumos estdo cada vez
mais dificeis de serem comprados; isso,
sem falar na necessidade de estoca-los
para assegurar a disponibilidade.

Imaginemos um cendrio: caso haja um
erro na producdo, e ele passar para a
etapa seguinte, tudo se transformara em
uma bola de neve que, ao final, traré au-
mento de custos, podendo comprome-

ter a empresa junto ao cliente e gerando
mais tempo de producéo.

Portanto, uma analise de investimentos
em equipamentos € muito importante,
pois a boa escolha passa por uma viséo
ampla do mercado, enxergar as tendén-
cias. Nem sempre o mais barato vai dar a
eficiéncia necessaria — e 0 aumento de
custo aparecera depois. E, 0 mais grave: a
perda da eficiéncia deixa a empresa para
trds perante a concorréncia. A
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Segunda onda de desdafios

Segunda onda da pandemia de Covid-19 também traz
novos desafios ao nosso setor com o aumento dos precos de
matérias-primas e risco de efeito-cascata sobre a producdo

Por William D’Vas

A pandemia da Covid-19 mudou toda a
dinamica das relagdes humanas e ainda
nao temos ideia de todas as suas conse-
quéncias. Mas o que fica claro a todo o
momento é que estamos vivendo um
verdadeiro “reboot” econdmico, as re-
gras simplesmente mudaram e o quan-
to antes nos adaptarmos melhores sao
as nossas chances de sobrevivéncia. Ou
seja, grande parte da pratica que valia
para 0 mundo pré-pandemia, agora sim-
plesmente nao se encaixa mais — e difi-
cilmente voltard a ser algo usual.

As indUstrias de etiquetas e rotulos estao
sofrendo uma convergéncia de situa-
¢oes-limites que nunca enfrentaram an-
tes. No final do ano passado (2020), com
a retomada de boa parte da demanda
a partir do segundo semestre e aqueci-
mento da economia, muitos converte-
dores comecaram a sentir os impactos
da falta de matéria-prima — assunto
que, inclusive, foi pauta da Ultima edicao
de nosso informativo. O crescimento da
demanda e a impossibilidade de mui-
tas empresas atenderem a explosao de
procura por parte dos seus clientes (que
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muitas vezes superava a capacidade
produtiva-média dos fabricantes) trouxe
ainda outros contratempos além da es-
cassez, como atrasos e aumento de pre-
¢o de alguns insumos.

Por outro lado, clientes buscaram redu-
¢do de custos com aumento nos pPrazos
de pagamento, sem qualquer auxilio ofe-
recido de modo planejado e estratégico
por parte do Governo estadual e federal.
Entéo, literalmente, cada empresario em
seu respectivo setor ficou “por conta”.

Na primeira onda da pandemia as in-
dustrias de base resolveram diminuir
suas atividades e consumir seus esto-
ques para gerar caixa e honrar seus com-
promissos financeiros. Esgotaram seus
insumos e estoque de produtos acaba-
dos. A redugdo na jornada de trabalho,
bem como a diminuicdo nas compras
programadas geraram uma reducao ini-
cial estimada de 40% na producao das
laminadoras.

O mundo nao acabou. O Brasil voltou
a consumir e a China desenvolveu um
apetite voraz por commodities. O cena-
rio de escassez esta consolidado.

FALE COM
O PRESIDENT

na ABIEA vocé tem um canal direto
com o Presidente William D’Vas

Associado ou néo, Empresdrio
de qualquer porte ou um
profissional do segmento

SINTA-SE A VONTADE PARA ME CONTATAR!

E muito importante para a
Associagdo saber quais séo suas
necessidades e o que podemos
fazer para fortalecer e valorizar
ainda mais o

=

segmento. —
(
= .

Queremos ouvir
suas ideias,
sugestoes e até
reclamagées!

Meu canal pessoal:
diretoria@ABIEA.org.br


mailto:diretoria%40abiea.org.br?subject=Fale%20com%20o%20presidente
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Com esta segunda onda, mais severa
e que, possivelmente, estenderd seus
efeitos a um prazo maior, 0 cenario se
agravou. Papel, filmes e todos os outros
insumos satélites tiveram alta imediata.
Aumento de consumo, diminuicao na
oferta, derretimento do Real, aumento
de frete maritimo e aéreo lancaram seu
efeito em cauda-longa para 2021, e, hoje,
sentimos na pele as consequéncias.

O panico justificado gerou uma corrida
dos convertedores para fazer pedidos
em maior volume e ou repetidos para di-
ferentes fornecedores o que tornou mais
grave toda a situagcao cadtica do merca-
do.Nenhuma empresa de laminagao ad-
mite a palavra desabastecimento ou falta
de matéria-prima. Dizem apenas que 0s
prazos de entrega aumentaram, todavia,
quando antigamente se recebiam as
compras em trés dias, hoje o prazo mais
otimista é de 60 dias, gerando desabas-
tecimento e atrasos em cadeia.

E apenas a pandemia?
Todo o cendrio da Covid-19 explica uma
boa parte dos nossos problemas de
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desabastecimento e aumento na maté-
ria-prima, mas o olhar de desconfianca
dos convertedores em relacao aos pro-
dutores de matéria-prima sempre foi
grande. Acreditem: 0 nosso sentimento
é que estamos sendo consumidos por
quem realmente deveria ser 0s N0ssos
parceiros.

Com o agravamento da pandemia,
mortes acima de 3.000 pessoas por dia,
possibilidades reais de “lockdown” (an-
tecipacao de feriados ndo conta), novas
cepas da doencga, aumento da taxa Selic,
impeachment do presidente caminhan-
do para uma possibilidade e falta de liner
prevista para 0 segundo semestre, nao
podemos esperar por dias mais faceis.
Pelo contrario: posto esse cendrio, 0 que
devemos fazer é buscar solucdes para
mitigar os danos.

O que podemos fazer para

gerir as nossas empresas?

Esta é a pergunta de um milhao de do-
lares. Infelizmente, boa parte dos gesto-
res espera momentos agudos de crise
para levar as maos a cabeca e buscar

minimizar os prejuizos. Todavia, nao é
de hoje que assistimos a muitas em-
presas “‘quebrarem” pela falta de gestao
adequada. Na bonanca, surfamos na
onda do crescimento por inércia.

Agora, precisamos pensar no ‘reboot”
que citamos no inicio deste artigo. Ou
seja, precisamos entrar no modo sobre-
vivéncia. O que isso significa? Controlar
05 Custos com extremo rigor; nos certifi-
carmos de nossos precos para venda; e,
principalmente, definir hoje e valorizar
nos proximos anos quais sao 0Ss N0SsOSs
parceiros de negdcios.

Clientes que nao aceitam 0s NOSSOS rea-
justes e nos ameagam em nos deixar nao
merecem 0 Nosso atendimento (obvia-
mente, tudo é negocidvel, mas nada se
negocia a qualquer preco/custo).

Fornecedores que restringem nosso
crédito, postergam entregas sem expli-
cagédo e se aproveitam deste momento
para tirar alguma vantagem igualmente
ndo merecem que estreitemos os lagos
de parceria.

Uma gréfica nunca terd voz em um mer-
cado regional de poucos players. Mas
qual seria a forca de 1.800 graficas em
um mercado de compras global?

O momento demanda unido, gestao e
rigor. Se cada empresa olhar para sua
propria necessidade, em médio prazo,
praticamente ndo haverd mercado
forte o suficiente para ser atendido —
e todos dividiremos unicamente os
prejuizos. A

Siga a ABIEA
nas redes sociais!

©)@abicacticialil> Jiinuilcom/asicaysiivoe


http://www.facebook.com/abiea.fp
https://www.linkedin.com/company/abiea-associa%C3%A7%C3%A3o-brasileira-das-industrias-de-r%C3%B3tulos-e-etiquetas-adesivas/
http://www.instagram.com/abieaoficial
https://www.youtube.com/channel/UCcdq8ctSfZp5HOcFIFoS3JA
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Um mercado que nao para

Diante de um cendrio de mudancas, fabricantes de equipamentos
de flexografia inovam, se reinventam e anunciam novidades

Edson A. Alves, proprietdrio da Reinaflex.

O mundo ndo é o mesmo. Se lembrar-
mos o cendario de 2019 e analisarmos a
atual realidade, notaremos que as mu-
dancas sao quase palméveis. Enquanto
que alguns segmentos infelizmente ago-
nizam, outros apresentam mais pujanga
e facilidade em inovar.

No mercado de rétulos e etiquetas, as
novidades ndo foram poucas. Desde
uma exponencial demanda criada a par-
tir da producao de rétulos para o seg-
mento farmaco, até o desenvolvimento
de novos mercados e aplicagdes, as
oportunidades para fabricantes e con-
vertedores continuam a surgir.

A titulo de exemplo, esta matéria focara
a seguir em dois fabricantes nacionais: a
ETIRAMA, gue nacionalmente e inter-
nacionalmente tem conquistado espaco
com solugdes modulares de impressao, e
a REINAFLEX, com sistemas de tambor
central que acumulam clientes em todo o
mundo.

Planejamento e

expansao global

Desde 2019, a Etirama vem colocando
a passos largos sua expansao global. A
fabricante nacional de equipamentos se-
diada em Sorocaba (interior de S&o Pau-
lo) ndo somente estd expandindo suas
fronteiras para outros paises da América
Latina e Europa, como também anuncia
novidades — por exemplo, a inaugura-
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Ronnie Schréter, diretor da Etirama
¢ao da Etirama Europe, em Barcelona.

“Mesmo com atraso no processo, em
funcdo da Pandemia, vérias acdes con-
seguiram ser implementadas no ano de
2020", salienta Ronnie Schréter, diretor
da Etirama. “Entre esses planejamentos
estd o lancamento de uma nova linha
de produtos em plataforma Unica, que
atendesse o seu novo conceito de fa-
bricacdo de maquinas, através da ferra-
menta de Lean Manufacturing.”

Dessa forma, a nova linha de produtos
passa a contar com novidades, como
maodulo de entrada das maquinas mar-
cada pelo design de um arco, acompa-
nhando o formato da bobina de subs-
trato do desbobinador, além das cores,
componentes, acessérios padronizados.
Todas as méaquinas sdo pintadas em
pintura eletrostdtica, substituindo o
conceito de pintura epdxi. Além disso,
toda nova de linha de equipamentos
vem equipada com um modulo na cor
laranja, de onde o profissional impres-
sor (operador da maquina) pode atuar
na producéo dos trabalhos.

A globalizagao da marca também trou-
xe novidade em sua linha de produtos,
a exemplo da Etirama SPS2, com velo-
cidade de 150 metros/minuto, sistema
de bobinamento eletronico/automa-
rico e desbobinamento eletromagné-
tico, oito cores e largura de impressao
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de 360/350 mm. Tem sistema de trilhos
para Cold Foil, Cast Cure, laminacédo e de-
mais acessorios de acabamento, controle
eletrénico do sistema de cura Ultra Viole-
ta, controle eletronico de tensao e siste-
ma de giro 360° do cilindro porta-cliché.

Outra importante novidade, segundo
Ronnie, estd na reestruturacao interna.
“Mudamos o departamento de pos-
-venda por meio do conceito E-Services.
Com aumento de novos colaboradores
na area de atendimento e servicos, o
departamento triplicou de tamanho nos
ultimos anos”, explica.

Na area de engenharia, o setor foi am-
pliado com profissionais especializados
em engenharia eletronica, incluindo a
construcao de laboratdrio de desenvol-
vimento.

Para 2021, acbes j& estdo acontecendo
e outras deverdo acontecer no decorrer
dos préximos meses, incluindo o su-
porte técnico remoto via internet, para
o modelo de méaquina Etirama SPS2 e
o langamento da nova linha completa
de produtos em plataforma Unica e se-
guindo padréo global de componentes:
Etirama ONE, Etirama SPX, Etirama SP1 e,
claro, a nova Etirama SPS2.

“Também estamos promovendo a rees-
truturacdo completa na fabrica, amplian-
do a capacidade de producdo de 120,
para 240 maquinas/ano’, diz.

Para o segundo semestre, estdo em pau-
ta a expansdo para o mercado asiatico
(Etirama Asia) com sede em Bangkok,
com previsdo de inauguracao para 2022.

Tecnologia do Brasil

para o mundo

A Reinaflex Mdquinas, atuando na cons-
trucdo de maquinas flexograficas de
tambor central vem, a cada ano, ganhan-
do espaco, ndo somente no mercado
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Etirama SPS2

brasileiro, mas atingindo os mercados da
América Latina, América Central, Europa
com maquinas certificadas, instaladas no
mercado Portugués e na Lituania.

Além de atender o mercado de banda
estreita, a tecnologia da empresa vem
acumulando casos de sucesso também
no segmento de banda média — banda
média de 350 a 800 mm — e banda larga
até 1400mm.

Mas a expansao demanda investimen-
tos em tecnologia e mao de obra. “Com
a necessidade do mercado de, a cada
dia, ter a qualidade de impressdao como
algo primordial, as maquinas Reinaflex
tém acompanhado essa exigéncia, de
modo que investimos fortemente tan-
to em material humano, como também
em maquinas operacionais de Ultima
geracédo para fabricacdo de nossas pe-
cas’, salienta Edson Albano Alves, pro-
prietério da Reinaflex.

Em 2020, a Reinaflex teve sua capacidade
de producado bastante aumentada, mes-
mo em meio a pandemia de Covid-19.
A mudanca da fabrica para Indaiatuba
(SP) também catalisou o lancamento de

novidades; além do novo parque fabril, a
empresa otimizou ainda mais a estrutura
e qualidade nos sistemas de balancea-
mento dos cilindros das maquinas, adi-
cionado a melhorias como doctor blade,
bombas pneumadticas, suporte a siste-
mas UVs convencionais e UVs LED, uma
qualidade étima de sopro e exaustao en-
tre cores, e aperfeicoamento no tempo
de secagem final do produto, permitin-
do aos clientes melhorarem seus prazos
e fluxos de producao.

“Também investimos em novidades para
nossos sistemas de controle de tensao no
desbobinador e no bobinador, controle
da calandra, alinhador de linha ou borda,
I[HM e Video Scan, que ajudam em muito
na estabilidade da maquina e a qualidade
de impressao’, destaca Edson. “Incorpo-
ramos em nossos sistemas eletrdnica de
primeira linha, bem como sistemas inver-
sores de frequéncia, motorizacdo com
alto rendimento, CLPs, desenvolvimento
de programas aplicados as melhorias
constantes dos processos de fabricacao,
seguranca e normalizacao NR10 e NR12.”

O desenvolvimento de clichés e dos
cilindros anilox sdo outros pontos em

Colossus da Reinaflex

constante aperfeicoamento; para tanto,
a Reinaflex trabalha préximo de seus
clientes de clicheria de modo que pro-
mover a evolucdao continua em seus
equipamentos de tambor central. “Con-
seguimos oferecer alta tecnologia e um
dos melhores custos-beneficios do mun-
do’, diz Edson.

Entre as novidades em termos de
equipamentos estd a nova linha Co-
lossus e Colossus Plus, que possui tec-
nologia embarcada com controle de
registro, controle pressdo, ajustes au-
tomaticos da porta-cliché, e sistema
de batecdo, que melhora a condicao
de aumento de velocidade da impres-
sora flexogréfica.

Outras novidades envolvem, ainda, la-
minadoras, maquina rebobinadeira de
até 220mm, com velocidade de 600
metros por minuto, maquinas troquela-
doras, maquinas especiais, etc. A
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SUSTENTABILIDADE

Kromos: produzindo com sustentabilidade

Filosofia e implantacdo da “economia circular” mudou a forma com
que a empresa agrega sustentabilidade aos seus processos produtivos

Ndo é de hoje que a sustentabilidade
tornou-se tema recorrente em diversos
setores da indUstria gréfica. Seja pela cul-
tura inerente as empresas, ou por meio
de regulamentacdes da legislacdo, é no-
tério o fato de que, cedo ou tarde, tam-
bém o segmento de rotulos e etiquetas
terd que se adaptar a processos mais sus-
tentéveis, incluindo politicas de logistica
reversa, reciclagem, entre outros.

Contudo, é interessante notar casos de
sucesso de empresas que estdo saindo
na frente no quesito preocupacdo am-
biental; um desses casos é a Kromos,
fundada em 1985 como provedora de
servicos de pré-impresséo para a Tetra
Pak América Latina.

A partir do know-how adquirido, a em-
presa expandiu seus negécios e, hoje,
oferece impressdo de rotulos adesivos,
rétulos sleeve e servicos de rotulagem
a diversos segmentos da indUstria, aten-
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dendo clientes de todo o Brasil e do ex-
terior em areas como bebidas, higiene e
limpeza, alimenticio, laticinios, cosméti-
cos, farmacéutico, quimico e outros.

Ha trés anos, porém, um novo ramo de
investimentos se intensificou na empre-
sa: a criagdo de processos sustentaveis
de produgao.

“No comego tivemos varias dificuldades
para implementar uma cultura de susten-
tabilidade, obstaculos internos e externos.
Com o tempo, comegamos a Criar uma
cultura interna que valorizou a economia
circular e também desenvolvemos parcei-
ros externos que nos permitiram imple-
mentar processos sustentaveis.

Um passo decisivo foi a criagdo de uma
geréncia de sustentabilidade na Kromos
com o Enge Danilo Antonio Pinto. Tam-
bém pautamos a sustentabilidade no mo-
mento de escolher nossos fornecedores,

que devem estar alinhados com o mesmo
compromisso”, destaca Cleiton Marcos
Pontim, diretor comercial da Kromos.

Atualmente , todos os residuos de pro-
ducgédo sao separados conforme o tipo,
e, em seguida, compactados em fardos
de cerca de 100 Kg para armazenagem
em cagambas de 26 m?. Essas cagcambas
sdo retiradas por uma empresa-parceira,
homologada pela Kromos, com todos os
certificados e laudos necessarios.

“O resultado disso foi uma reducéo de
86% no volume de residuos encaminha-
dos para aterros, nossa meta é atingir
uma reducao de 95% em dois anos’, sa-
lienta Cleiton.

O aproveitamento do uso de tubetes
também foi otimizado — hoje, 85% do
material é aproveitado na producdo, um
aumento de 45% em relagdo aos nUme-
ros prévios.



SUSTENTABILIDADE

“Devido a falta de materiais no mer-
cado para compra, estamos iniciando
o processo de logistica reversa com
todos 0s nossos materiais de emba-
lagem dos nossos produtos, como
caixas de embarque e tubetes’, acres-
centa Cleiton.

Mas a Kromos nao para por ai. O préximo
passo, ja em implantagao, é reciclar todo
o residuo das areas administrativas e de
apoio.

“Vale destacar que, no inicio, também
tinhamos receio dos custos para imple-
mentacao do programa de economia
circular. Depois de estudarmos o assun-

to e falarmos com muitas pessoas liga- Com o tempo, comegcamos a criar uma cultura
das a drea, mudamos completamente a . lori . . I

forma de pensar. Hoje, comemoramos mter,na que valorizou a economia circular e
uma reducio de 65% nos custos com a também desenvolvemos parceiros externos que

correta destinacao dos residuos. Nossa nos permitiram implementar processos sustentdveis.
meta é reduzir esses custos em 100%

em dois anos”, diz o diretor. A
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JURIDICO

ABIEA Apresenta sua nova Assessoria Juridica:
COTRIM ADVOGADQS ASSOCIADOS

——

O escritério Cotrim Advogados Associa-
dos foi fundado em 1983, por seu sécio
majoritario Dr. Carlos Vieira Cotrim. E
situa-se atualmente na Rua Vergueiro,
2949 - 6° andar, Vila Mariana, Sao Paulo.

O escritério presta atendimento em
todo territdrio nacional, sobretudo para
pessoas juridicas, com eficiéncia e qua-
lidade técnica, dando aos seus clientes
tratamento individualizado e competen-
te nas areas trabalhista, consumidor, res-
ponsabilidade civil, imobilidria, criminal,
dentre outras.

Reconhecimento

Cotrim Advogados Associados recebeu
destaque da Revista Andlise da Advoca-
cia, publicada pela Andlise Editora, como
um dos escritérios mais admirados do
Brasil, em pesquisa realizada entre depar-
tamentos juridicos das empresas.

A conquista advém dos anos de atuagao
em diversos ramos do direito de forma efi-
ciente, contando com profissionais éticos,
dedicados e com alta qualidade técnica

Beneficio para o Associado

A orientagdo juridica é um beneficio
exclusivo para o associado Abiea. Para
isso, basta enviar sua dlvida para nosso
e-mail: juridico@abiea.org.br

Saiba mais acessando:
www.advcotrim.adv.br

Alteracao do regime de bens durante a uniao

Alguns empresarios(as) casados(as)
que ndo querem confundir seus bens
com os de sua ou seu companheiro(a),
estdo alterando o regime de casamen-
to da época que contrairam o matri-
mobnio ou a unido estavel. Regime de
bens é o conjunto de diretrizes que
rege a relagao patrimonial do casal, do
inicio ao término do casamento ou da
uniao estavel.

Assim que é celebrada a uniao, o casal
estipula, quanto aos seus bens, o regime
que Ihes aprouver, exceto se a lei determi-
nar a adogao da separacdo obrigatéria de
bens, como ocorre nos casamentos con-
traidos com pessoas maiores de 70 anos.

O regime de bens estipulado pelo casal,
antes de 2002, era imutavel, ndo se podia
mudar. Todavia, com o advento do Novo
Codigo Civil, a alteragao do regime, du-
rante a unido, passou a ser permitida,
mediante autorizagao judicial.

O requerimento da alteragao do regime
deve ser feito por ambos os consortes e
conter a exposicao dos motivos que jus-
tifiqguem a pretenséo.

A acéao deve ser instruida com certidoes
negativas de débitos dos conjuges, para
demonstrar que a alteragao nao prejudi-
card interesse de terceiros. Antes da de-
cisao judicial, a pretenséo do casal sera

divulgada, por meio de edital, a fim de
conferir ampla publicidade a terceiros.

Somente depois de 30 dias da publica-
cdo do edital e da oitiva do Ministério
Publico é que o juiz podera autorizar
a mudanca, expedindo mandados de
averbacdo aos cartérios de Registro
Civil e de Imoéveis, além do Registro Pu-
blico de Empresas Mercantis e Ativida-
des Afins, se algum dos consortes for
empresario.

Dra. Caroline Cotrim

Advogada, especialista em Direito de Fami-
lia pela PUC — SP e Mediacdo de Conflitos
pela Escola Paulista da Magistratura.

Lei geral de protecao de dados

A LGPD ¢é a lei n° 13.709, aprovada em
agosto de 2018. A lei tem a finalidade
de trazer seguranca juridica, com a pa-
dronizacao de normas e praticas, para
promover a protecdo, de forma iguali-
taria e dentro do palis e no mundo, aos
dados pessoais de todo cidadao que
esteja no Brasil.

Para algumas empresas a adequacao a
lei constituird meio de sobrevivéncia do
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proprio negdcio. Para outras nem tanto,
mas terao que se adequar, minimamente
na guarda das informagdes dos empre-
gados, por exemplo.

Para saber mais, confira, por meio do
link abaixo ou pelo QR Code ao lado,
a palestra sobre este tema promovida
pela Abiea e ministrada pelas especia-
listas do Cotrim Advogados Associados:
https://youtu.be/-xsMgOPykKM



http://www.advcotrim.adv.br
https://youtu.be/-xsMg0PykKM
https://youtu.be/-xsMg0PykKM

NOVIDADES

Lancamento Etirama Global Series
. F

No més de abril de 2021, a empresa Eti-
rama apresentou ao mercado sua nova
linha de maquinas impressoras flexogra-
ficas modulares UV banda estreita: ETI-
RAMA GLOBAL SERIES.

A nova linha de produtos Etirama é parte
da estratégia da empresa na globaliza-
¢ao da marca e no objetivo de se tornar
a maior fabricante de maquinas do mun-
do, neste nicho especifico de mercado
que sao os perfis de fabricantes de eti-
quetas de tamanho médio.

Os novos equipamentos trazem um de-
sign caracteristico que é marcado por
uma identidade visual moderna e pa-
dronizada entre os modelos, além de
agregar componentes e acessorios de
empresas globais, facilitando suporte
técnico em qualquer parte do mundo.

Em razdo da pandemia do COVID-19, as
exposicoes e eventos que faziam parte
do calenddrio da empresa, para anun-
ciar estes novos produtos, foram todos
cancelados em 2021 e, por isso, no dia
7 de abril a Etirama realizou um Open
House Virtual, transmitido ao vivo, e em
trés idiomas, pelo seu canal no Youtube,
atingindo um publico de mais de 3000
espectadores.

Os modelos de maquinas apresentados
foram:

Acima e a direita: Open House Virtual da Etirama, transmitido ao vivo

™

ETIRAMA ONE

Impressora flexografica modular UV,
com 250mm de largura maxima de im-
pressao, configurada com até 8 unida-
des de impresséo e com custo beneficio
excelente, produzindo rétulos em altis-
sima qualidade na velocidade de até
100 m/min.

Esta maquina é um produto entry level
premium dentro da nova linha.

ETIRAMA SPX

Impressora flexogréfica modular UV,
possui a configuracdo mais completa
de acessorios e facilidades operacionais
dentro da linha de maquinas com até
250mm de largura maxima de impres-
sao. Itens importantes como giro 360°
do cilindro porta-clichg; Trilho para cold
stamping e laminagao; Ajuste eletronico
do sistema de cura UV; dentre outros re-
cursos, facilitam e agilizam o set-up da
maquina garantindo mais economia e
melhor rentabilidade aos proprietarios
do equipamento.

ETIRAMA SPS2

Impressora flexografica modular UV, é
a maquina de melhor performance da
marca Etirama. Equipada com sistema de
transmissdo através de servomotores e
ajuste de registro eletrénico, além do sis-
tema de pré registro através do giro 360°
do cilindro porta-cliché.

| LAY -

O equipamento, fabricado apenas com
largura méaxima de impressao de 350mm,
POSSUi OS recursos mais importantes
para um set-up agil e eficiente, além da
excelente performance com velocidade
de até 150 m/min.

O novo modelo, recém langado, ja pos-
sui unidades para serem instaladas no
Brasil, Espanha, Dubai, Russia, Argentina
e México.

O tradicional modelo da marca Etirama,
SUPERPRINT, continua em fabricacdo
atendendo clientes que necessitam ma-
quinas multi substratos como auto ade-
sivo, filmes termoencolhiveis, In Mold La-
bel, Aluminio, dentre outros. Assim como
a linha de maquinas Revisoras que rece-
beram um upgrade no inicio de 2020 e
seguem em fabricacdo e com expressivo
numero de vendas.

A Etirama possui sua linha completa de
maquinas, ja atualizada, disponivel para
consulta em seu site:

www.etirama.com.br
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http://www.etirama.com.br

NOVOS ASSOCIADOS

- _‘J’F

Fundada em 1984, a Recom foi criada
com a proposta de desenvolver solucoes
em impressdes, iniciando suas operacoes
com a fabricacdo de fitas impressoras.
Com seriedade e um trabalho bem fei-
to, ampliou a gama de fitas impressoras
e expandiu seu parque produtivo, che-
gando a se tornar a fabricante original de
alguns equipamentos.

RECOM

imprimindo solugodes
Desde 1984

Com a evolucao natural da tecnologia e
do crescimento e desenvolvimento do
mercado, encontrou novas oportunida-
des e a oferta de produtos foram amplia-
das com a comercializacdo de cartuchos
de tinta e toner originais e fabricacao de
toners remanufaturados. Nessa época,
também ja eram revendidas etiquetas,
ribbons e materiais de escritério.

Comecou o processo de fabricacdo de
etiquetas em 2010 e, em poucos anos,
obteve um crescimento préspero. Atual-
mente, conta com mais de 1.500 clien-
tes ativos por meio de suas solucdes de
identificacéo e rastreabilidade.

Saiba mais em:
www.recom.com.br

EZ CLEAN

IDLER/PATHING ROLL

entdo o desperdicio é reduzido.

EZ Clean Rolo de esqueletamento
O eixo de esqueletamento EZ Clean foi projetado para ser
posicionado depois da estagdo de corte pra facilitar o processo
de esqueletamento do material. Seu design (com patente
pendente) resulta nos seguintes beneficios de performance:

* 0 esqueleto é mais facilmente separado do rolo de etiqueta.

* Bloqueio e levantamento de etiquetas sdo minimizados,

Os rolos intermedidrios EZ Clean
apresentam um design

(com patentes pendentes)

que resultam nos seguintes
beneficios de performance:

Eixos Intermediarios EZ Clean

* Tracionamento melhorado do substrato
* transferéncia de tinta minimizada, entdo a limpeza leva

muito menos tempo.

* Os rolos sdo limpos rapido e facilmente, entdo o tempo de
parada de maquina é reduzido.

* Retengdo e levantamento de etiquetas sdo minimizados,
entdo o desperdicio é reduzido.

* A maquina trabalha em maior velocidade.

* A mdquina trabalha em maior velocidade.

;) MLc R ROTOMETRICS @yno,,e,. WEBEX OMPONEX @

G &
ROI;LER

assista o video https://youtu.be/ u7WASKSYRA

PARA SABER MAIS LIGUE - 11 2623-1500

55 11 2623-1500 - VENDAS@MLC.COM.BR
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https://www.facebook.com/mlcrotometrics/
http://www.recom.com.br 

PREMIO BRASILEIRO DE
EXCELENCIA EM ETIQUETAS
E ROTULOS

UMBERTO 5
GIANNOBILE 2

e —

PREMIACAO 2021

Devido ao agravamento do cenario da pandemia, a cerimbnia
de premiacao desta edicao sera realizada, excepcionalmente,
em formato virtual.

Em breve serao divulgados os detalhes de como vocé podera
participar.

Ainda da tempo para inscrever, faca o download do
requlamento e cadastre seus produtos em:

Www.premioabiea.org.br

Realizacao

Patrocinio

ARclad [HCOLACRIL  EPSON

EXCEED YOUR VISION

MA/ESS O SYNTPAPER

D iQUOF-t.'..E \-’MLC QZ'ROTOMETR:CS'

0J1 PAPEIS ESPECIAIS

Apoio Institucional Apoio de Midia

[, ABIGRAF o ‘_f PROJETO @ EMBANEWS

NACIONAL



http://www.premioabiea.org.br

0 PRINCIPAL EVENTO DO SEGMENTO FLEXO,
ROTULOS E ETIQUETAS AUTOADESIVAS
EM NOVA DATA!I

comercialldflexoelabels.com www.flexoelabels.com


http://www.flexoelabels.com

